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Workshop 
Internet-Marketing über Suchmaschinen 
Suchmaschinen sind der effektivste Weg, um die Information von dem, der sie hat,
zu dem, der sie sucht, zu bringen. Um eine erfolgreiche Online-Präsenz aufzubau-
en, sind gute Platzierungen bei den führenden Suchmaschinen und Katalogen
nahezu unverzichtbar. Der Workshop gibt Antworten auf die folgenden Fragen:
Wie kann ich meine Website im Internet aktiv vermarkten? Wie bringe ich meine
Homepage in den Suchmaschinen nach vorn? Worauf kommt es beim Aufbau der
Seite an? Auf Wunsch werden die Websites der Teilnehmer untersucht und Tipps
gegeben. Termin: 20.11.2003. Im Seminarpreis sind Catering und eine kostenlose
Führung durch das größte Computermuseum der Welt enthalten. Ausführliche
Unterlagen direkt downloaden unter www.ititpro.com oder anfordern unter: 
 
 

Erfolgreich starten im Vertrieb 
Fit für den Vertrieb 1 
Erfolgreiches Verkaufen wird Ihnen nicht "in die Wiege" gelegt, sondern ist das
Ergebnis vom systematischen Lernen und Umsetzen der einzelnen Werkzeuge
des Verkaufens. Dabei ist es wichtig, dass Sie sich zunächst zu Beginn Ihrer Ver-
triebstätigkeit auf das "Basiswissen" konzentrieren, sonst verzetteln Sie sich und
die Verkaufserfolge bleiben aus. Wie Sie den Erstkontakt aufbauen und die Kun-
denwünsche sicher zum Abschluss führen und von Anfang an die typischen "Ver-
kaufsfallen" vermeiden, das lernen Sie in diesem Training. Nächster Termin 03.-
05.11.03. Unterlagen einfach und schnell downloaden unter www.ititpro.com
oder Infos kostenfrei anfordern unter: 
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Fachtagung 
Unternehmenserfolg auch in schwie-
rigen Marktsituationen 
Vom 12. bis 14. November findet im Kongress-
haus Stadthalle Heidelberg die 29. Deutsche
Industrial-Engineering-Fachtagung statt. Gerade
wegen der schwierigen allgemeinen Wirtschafts-
lage sind die Unternehmen mehr denn je gefor-
dert, ihre Innovationskraft und Leistungsfähigkeit
nachhaltig zu stärken. Noch immer liegen Po-
tenziale brach, die erst durch eine konsequente
Rationalisierung des Wertschöpfungsprozesses
in den Unternehmen erschlossen werden kön-
nen. Zwölf Referenten aus namhaften Unter-
nehmen präsentieren Ihnen Erfolgsbeispiele,
wie es ihnen gelungen ist, ihren Wertschöp-
fungsprozess deutlich zu verbessern. Das Pro-
gramm können Sie kostenfrei downloaden
unter www.ititpro.com oder anfordern unter: 
 
 

Mehr Erfolg mit weniger Adressen 
Dublettenprüfung für Ihr SAP R/3® - ohne Projekt! 
Auch in Ihrer Datenbank befinden sich teure Dubletten (doppelt angelegte Adres-
sen), denn Untersuchungen haben ergeben: auch in gut gepflegten Datenbestän-
den sind 4-6% Dubletten keine Seltenheit. Die teuren Doppelten entstehen z.B. bei
der Eingabe einer neuen Adresse:  der Computer erkannte den Unterschied zwi-
schen „Mayer“ u. „Meier“ nicht. 5% Dubletten verursachen z.B. beim Versand
eines Prospektmailings im Gesamtwert von 8.000 EURO immer  wieder ca. 400
EURO Mehrkosten – nicht zu sprechen von dem unpersönlichen Eindruck, der
beim Kunden entsteht. Die Software-Lösung Marble AdressCheck ist ab sofort
erhältlich, einfach (ohne Projekt) installierbar und zeigt Ihnen sofort, wie viele Dub-
letten sich in Ihrem SAP R/3® befinden. So können Sie die Qualität Ihrer Daten
einfach bestimmen und ggf. Handlungsbedarf ableiten. Die kostenfreie Demo-
version direkt downloaden unter www.ititpro.com oder anfordern unter: 

 

Chance zu einem Besuch! 
Hochwertige Termine am 
Telefon vereinbaren 
Wer hat nicht schon die Situation
erlebt! - Sie werden über das Telefon
für ein neues Produkt angesprochen,
aus wichtigen Aufgaben herausgeris-
sen und der Gesprächspartner kann
Ihnen nicht verständlich sagen, was
er eigentlich will! Wie es besser geht?
- Lernen Sie in diesem Telefon-
Training, wie Sie Ihrem Gesprächs-
partner nicht "die Zeit stehlen", son-
dern verständlich Ihr Produkt und den
Nutzen vorstellen und mit ihm ein
professionelles und souveränes Ter-
mingespräch führen. Nächster Termin
07.11.03. Unterlagen einfach down-
loaden unter www.ititpro.com oder
Infos kostenfrei anfordern unter:  
 
 
 

Vorsicht Budgetfalle! 
Sicherheit erhöhen – Kosten senken 
Stetig steigenden Sicherheitsanforderungen
stehen in vielen Unternehmen gekürzte IT-Bud-
gets gegenüber. Insbesondere für den Mittel-
stand sind die meisten Sicherheitslösungen ü-
berdimensioniert und kaum noch finanzierbar.
Vollintegrierte Firewall-Systeme wie Astaro
Security Linux bieten hier eine Lösung, ganz-
heitliche Sicherheitskonzepte mit Virus und Surf
Protection, Spam Schutz und VPN Gateway bei
niedrigen Kosten zu realisieren. Ausführliche
Produktinfos direkt kostenfrei downloaden
unter www.ititpro.com od. anfordern unter: 

An die Verkaufsleitung 
oder 
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Planung, Kontrolle, Analyse 
Wie oft haben Sie Ihr Marketingbud-
get schon überzogen? 
Über 90% aller Mittelständler und Großunter-
nehmen überziehen regelmäßig ihr Marketing-
budget um mehr als 10%. Das muss nicht so
sein! Die Komplettlösung für die Planung, Kon-
trolle und Analyse des Marketingbudgets ermög-
licht realistische Pläne bei Erfassung auch der
verdeckten Kosten. Bereits mit dem ersten Plan
hat sich diese Investition refinanziert!!! Weitere
Infos direkt downloaden: www.ititpro.com
oder anfordern unter: 
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Anzeigen sind unfair! 
Verschwenden Sie keine kostbaren 
Marketinggelder 
Die Alternative: Erfolgsabhängig und nicht nach
Millimetern bezahlen! Sie geben nur dann Geld
aus, wenn sich eine Firma auch für Ihr Produkt
interessiert!! Wie geht das? Das ausführliche
Informationsblatt können Sie direkt kosten-
frei downloaden unter www.ititpro.com oder
anfordern unter: Kzf. 04:  


