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Die managed VPN Lésung auf Mietbasis

Englisch-Intensiv-Training

Eine Lésung fuar Unternehmen aller
GroRRenordnungen und Branchen

Sie bauen sichere geschutzte, zuverlassige und
abhorsichere Datenverbindungen auf und unter-
halten diese. Der hauptséchliche Vorteil dieser
Losung ist, dass Sie keine spezielle Hardware
bendétigen. Damit entfallen hohe Aufwande fur
Hardwareinvestitionen und fur Administrations-
kosten. Weiterhin kénnen Sie die LOésung auf
Mietbasis nutzen. Die gesamte technische und
organisatorische Infrastruktur wird bereitgestellt
und betreut. Sichere, geschitzte, abhdrsichere
Datenverbindungen zwischen einzelnen oder
mehreren Rechnern. Hacker haben keine Mdg-
lichkeit, vertrauliche Daten abzuhdren oder
abzufangen. Sie beziehen Geschéftspartner und
Kunden ebenso sicher in lhre Datenverarbeitung
ein wie lhre eigenen Mitarbeiter. Besonders fir
Notare, Anwdlte, Steuerkanzleien, Arzte, Fi-
nanzdienstleister und Unternehmensberater gibt

es gesonderte  Ldsungen. Infos auf
www.ititpro.com oder: b Kzf Ol'O

Professionelles Software Verfahren...

...zur professionellen Source Code

und HiTech Komponenten Hinterle-
gung

Dieses Verfahren schiitzt hochwertige Investiti-
onen in Software und anderen Hochtechnologie-
Komponenten, um die Betriebssicherheit des
Anwenders zu sichern, das Urheberrecht des
Herstellers zu wahren und das Haftungsrisiko
der Geschaftsfihrung des Anwenders flr den
IT-Bereich zu vermeiden. Der hier vorgestellte
Anbieter agiert als neutrale Institution treuhan-
derisch fir Software- und Hochtechnologie-
Hersteller und deren Anwender im Bereich der
professionellen Hinterlegung von Software
Source Codes und Komponenten der Hochtech-

nologie. Infos www.ititpro.com od.:
» Kzf. 02: 0O

lhr Katalog wird ein Verkaufsstar!

Das ASP-Modell fiur umfassendes
Crossmedia-Publishing, ausgelegt
fir den Mittelstand

Fir eine geringe monatliche Gebuhr erhalten
Sie lhren eigenen Katalogfabrik-Server, inkl.
medienneutraler Produktdatenbank, Content-
management-System und einer E-Commerce-
Umgebung. Sie pflegen damit lhre Produktin-
formationen (Texte, Bilder, technische Daten)
zentral, Ubersetzen in beliebig viele Sprachen
und publizieren quasi auf Knopfdruck Print-,
Online- und CD-ROM-Kataloge. Auf Basis der-
selben Daten beflllen Sie auch lhr Content-
Management-System bzw. lhren E-Shop. Der
hier vorgestellte Anbieter stellt Ihnen die Tech-
nologie zur Verfiigung und sorgt daftr, dass lhre
Kunden von lhren Katalogen begeistert sein
werden. Infos unter www.ititpro.com oder:

» Kzf. 03: O

In kirzester Zeit Englisch sprechen im Business

Die 4 Y-tagigen Intensiv-Kurse richten sich an Interessenten aus Industrie und
Wirtschaft, die in kirzester Zeit ihre praktische Kommunikationsféhigkeit in Eng-
lisch verbessern wollen. Ein kostenloser Einstufungs-Service und ein neunwéchi-
ges Nachbearbeitungsprogramm runden das Dienstleistungsangebot ab. Das
siebenstufige Seminarangebot von Basis bis Executive Englisch garantiert den
optimalen Lernschritt. Spafd statt Stress lautet die Devise. Details unverbindlich
herunterladen unter www.ititpro.com oder kostenfrei anfordern:

Neu! » Kzf. 04:O)

Die erste strukturierte Verkaufs-Prozess-Simulation

Ganz im Gegensatz zu vielen anderen Planspielen mit starkem BWL-Hintergrund,
ist dieses Verkaufsplanspiel eine reinrassige Simulation des gesamten Verkaufs-
prozesses! Die Verkaufer ,arbeiten* mit ,Kunden“ und werden von ,Beobachtern”
beurteilt. Dabei durchlauft jeder Teilnehmer im Verlauf der Simulation alle Phasen
—und Ubernimmt alle Funktionen (Verkaufer / Kunde / Beobachter). In jeder Phase
besteht die Mdglichkeit, verschiedene Niveaustufen zu wéhlen. Daraus ergibt sich
ein unterschiedlicher Schwierigkeitsgrad. Somit kdnnen Verkauferleistungen indi-
viduell bewertet werden! Informieren Sie sich online unter www.ititpro.com
oder kostenfrei anfordern: b Kzf. OS:O

IT-Beschaffung einfach gemacht

Der clevere Business-Shop mit 45.000 Artikeln und Person-
lichkeit

Wenn es lhr Hauptziel ist, IT-Produkte zu méglichst attraktiven Preisen zu finden
und sich dabei auf Liefertermine und zuverléssige Lieferanten verlassen zu kon-
nen, dann sind Sie bei i*TradeOne goldrichtig. Denn i*TradeOne reduziert lhre
Beschaffungskosten und vereinfacht gleichzeitig noch den Einkauf. Als IT-
Beschaffungsplattform exklusiv fir Business- und Grof3kunden holt die clevere
Plattform fiir jedes Produkt Giber den Tag hinweg ca. 5 Preisvergleiche rein — damit
Sie immer vom billigsten Preis am IT-Markt profitieren kdnnen! Mit einer Lieferzeit
von 1-3 Tagen sowie einem personlichen Ansprechpartner erhalten Sie Top-
Service, frei von der Anonymitat des Internets. Kostenfreien Analyse-

Anmeldebogen anfordern unter www.ititpro.com oder b Kzf. OG:O

Vertrieb steigern und Kunden binden

Workshop zum Thema: Was lhnen integriertes Kundenmana-
gement wirklich bringt!

Wie effektiv arbeitet Ihr Vertrieb und Marketing? Wie unterstiitzt Sie ein CRM Sys-
tem bei Vertriebs- und Marketingprozessen in Akquise, Kundenbindung und Pla-
nung, Prognosen oder Forecasting? Wie tragen optimierte Prozesse zur Kunden-
zufriedenheit und zur Serviceorientierung bei? Wie kann eine Ldsung schnell,
kostengtinstig und investitionssicher eingefuhrt werden? Antworten auf diese Fra-
gen bekommen Sie an praktischen Beispielen préasentiert. Diskutieren Sie an-
schlieBend die Themen in den Workshops. Sichern Sie sich schnell Ihren Platz und

melden Sie sich noch heute an. -
Infos unter www.ititpro.com oder | RUckantwort FAX=Nr.:
(0721)-1511 888

anfordern unter: b Kzf. 07:0
SchlieRlich ist es lhr Geld

Kostenloses Forderungs- Lesernummer:
management Name:

Mit dem kostenlosen Forderungsma-

nagement von accreditas holen Sie | Telefon:

lhre ausstehenden Rechnungen Email-

wieder herein. Einfach, flexibel und
transparent. Infos finden Sie direkt

unter www.ititpro.com oder
» Kzf. 08: O

Ja, bitte um kostenlose Information zu Kzf.:
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